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(O Wiadomosci V7, A Twojekonto v Dodaj ogtoszenie

OSOBA PRYWATNA @

a Mateusz

” Ten ogloszeniodawca nie otrzymat jeszcze
Zadnych ocen

Jak dziataja oceny?

Wiece) od tego ogtoszeniodawcy >

LOKALIZACJA

@ Warszawa,
Wilanéw
Mazowieckle

kA
A
PRAWA KONSUMENTA
To ogloszenie dodata osoba prywatna
W zwiazku z tvm zakuov. ktore u niel robisz. nie sa
Dodane dzisiaj 0 14:00 ( : )
‘ Zobacz wiece] \/

Gitara Ibanez ProLine 1986
19 000 zt
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2. Dziatanie 3. Wynik
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1. Zrodto wiedzy
2.Gel (Wynik)



Inspiracja Praktyka



1. Jak moge to zastosowac w mojej firmie?
2.Jak moge to zastosowac u siehie?



- Ograniczaj zrodta
- Jeden system



BACKLOG

(POMYSLY DO WDROZENIA)






Koszt
Opor
Potencjal
Strategia



Zmiana sposobu zbierania feedback
po closed lost na zgodna opisem w Buyer
Persona

Uruchomienie procesu odpowiadania
w 15 minut + komunikacja na stronie

Zmiana komunikacji wartosci
w ofertach, zeby odnosity sie do
sytuacji Klienta

Opracowanie Buyer Person

Wdrozenie Sellizera do wysytania ofert

Koszt
(1-3 niski)
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(1-3 duzy)
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(1 albho 3)
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Te same pomysty




Sprzatanie
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TO DO 3/8 IN PROGRESS 10/10 IN REVIEW 4/4

MRKTNG-501 sees — 3 MRKTNG-449 sese — % MRKTNG-441 seee — 3

Materiaty do procesu zakupowego Poprawa plikéw d?wiekowych (Podcast, YT ENG, YT PL) Znalezienie cos a'la Digital Experts Club w Szwecji albo Holandii

MRKTNG-506 seee — ? MRKTNG-473 sees — 3 MRKTNG-518 = f

Zmieni¢ schemat rozmowy z closed-lost i closed-won na zgodny 2

ksigzka Buyer Persona

q7q By MRKTNG-474 sese — "3"’ MRKTNG-519 .= ;

MRKTNG-524 T 1
MRKTNG-488 =g MRKTNG-520 o= § a “ a n
MRKTNG-494 seee — @

MRKTNG-497




Sprinty (2 tygodnie)



Projekty na zadania




Lasoby

1. Czas
2.Pieniadze
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Plan dziatan

1. Lapiszcie dzisiaj co najmniej 3 pomysty
2. Jutro rozpiszceie backlog
3.0d 29/01 do 11/02 pierwszy sprint
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2. Dziatanie 3. Wynik

1. Wiedza




1. Backlog
2. Kanban




Plan dziatan

1. Lapisujcie pomysty
2. Jutro rozpiszcie hacklog
3.0d 29/01 do 11/02 pierwszy sprint
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